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宁职院与贝发集团开设校企合

作课程，课本上的知识“活”了

2021-09-15

新学期开学，宁波职业技术学院（以下简称“宁职院”）工商管

理学院跨境电商专业与贝发集团合作开设了跨境电商实务 B2B 课程。

校企合作课程的开展将理论与实际应用有效结合，更好地开展应用型

人才的培养，也更加有利于学生未来职业方向的选择与对接。同时，

学校还搭建起政企与高校之间的平台中心，让学生在实践中获得收益，

又反哺企业。如今，学院教师走进行业，企业导师进入课堂，学生完

全浸润在创新、创业的氛围中。

与企业共建校企合作课程

课本上的知识“活”了

“传统外贸要解决的是‘客户在哪里’的问题，跨境电商 B2B 要

解决的是‘客户怎么知道我们’的问题，所以在传统渠道越发困难的

情况下，由电商引领结合传统外贸的业务能力是不错的选择，其核心

是要做好引流、分流和提高转化率。”9月 14 日，贝发集团跨境 B2B

电商业务经理李函峻给宁职院跨境电子商务专业的学生上了一堂课。
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课堂上，李函峻幽默风趣，干货满满，十分受学生欢迎。下课后，仍

有不少学生在李函峻身边提问。

跨境电商 3201 班学生赵子艳说：“李老师的课讲的都是现在最

新的东西，也比较实用。老师讲的时候会结合自己在企业的经验，再

结合一点课本，听着蛮有趣的。”

学生徐佳唯说：“老师对于整个跨境电商行业的发展方向讲得挺

客观，尤其是对跨境电商的发展趋势，带给我们很多更深的思考。据

了解，李函峻每周都会来学校给学生上一次课。新学期开学，该校跨

境电商专业与贝发集团合作共建了跨境电商实务 B2B 课程，分企业课

程和校方课程，企业课程由李函峻授课，校方课程由专业教师担任。

课程内容围绕跨境 B2B 方向核心技能、实操演练，并将企业丰富的案

例和前沿的业务知识引入课堂教学体系。

同时，李函峻与校内老师组成教学团队，共同参与课程研发、授

课方式、考核方式等，给学校的教学带来了新鲜血液，对企业来说也

受益匪浅。李函峻表示：“跨境电商是一个新兴行业，我们企业用的

人大多是靠师傅带徒弟带出来，缺乏系统性的人才。校企合作课程的

开展对我们帮助非常大，这可以让我们筛选到一部分符合我们需求的

人才，同时也提高了所有学生的市场竞争力。”
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图 1:北仑外贸跨境供应链促进中心

从“输血”慢慢转变为“自造血”

除了课堂教学上突破创新，宁职院还在服务地方经济方面做了些

尝试。受疫情影响，外贸行业全面洗牌，传统的外贸企业和制造企业

面临数字化转型的难题。北仑又是宁波的外贸大区，转型迫在眉睫。

图 2:宁职院学生为企业直播，销售产品
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“最难的是缺人才！”“我们也想直播，但没有人会！”在跟

企业沟通过程中，宁职院工商管理学院院长赵莺燕无数次听到企业的

呼声。

2019 年，宁职院成立北仑外贸跨境供应链促进中心，致力于探

索新形势下的校企合作模式，成为政府和从事电子商务（含跨境电商）、

对外贸易、供应链管理的企事业单位与高校之间的一座桥梁。跨境电

子商务专业主任葛振林介绍，这里每周都会开设好几场面向全校师生

开放的企业、产业或政企交流的活动。此外，该中心还有 3个直播团

队，为当地企业输送了十多位有直播技能的学生。

走进北仑外贸跨境供应链促进中心的大门，迎面陈列的是北仑当

地企业的文具产品，这些产品也出现在了直播间里。“这个陶瓷杯采

用的是 Tritan 材料，不含 BPA，抗腐蚀抗水解……”一串串专业名

词从直播间传出来，学生正在销售宁波企业爱屋格林的家居用品。据

了解，目前该品牌天猫店的直播业务全部由北仑外贸跨境供应链促进

中心的学生承接。

“这三个直播间专门给学生实践用的，可以承接项目，也可以开

办公司，我们都百分百支持。”葛振林说，跨境电子商务专业日新月

异，行业实战就是“最好的老师”。如今，北仑外贸跨境供应链促进

中心已经从“输血”慢慢转变为“自造血”。
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疫情期间，奉化有 1500 多亩的水蜜桃滞销，电子商务专业的师

生利用所学专业，通过直播带货的形式进行线上销售，直播当天成交

额达 5 万元。此外，他们还对农产品的设计进行升级，增加其附加值，

帮助农产品加工企业进行员工培训。“最大的变化就是，学生从被动

学变成主动问。”赵莺燕认为，这是“课堂革命”的成效。
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